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EUR 276m
laenuportfell

480 000 
aktiivset lepingut

32%
omakapitali tootlus

2018

7
riiki

1500+
aktiivset partnerit

49% 
müügikasv

6 kuud

2. kvartali 2019 andmed



Grupi ajalugu ning struktuur
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201720152011 20182014

Finants-
investorid

66%

Asutajad ja 
töötajad

34%

Aktsionär Aktsiate arv %

Cofi Investeeringud OÜ 24 635 28,2%

Pershing Hall Holding Limited 23 858 27,3%

Muud (55 aktsionäri) 38 901 44,5%

Grupi struktuur

Koostöö 
Raisiniga

2016

Aktsionäride struktuur



Peamised tooted
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Järelmaks
 Integreeritud finantseerimislahendused e-kaubanduse 

ettevõtetele
 Koostöö PayU-ga Poolas ja Bite-ga Leedus

Väikelaenud
 Paindlike tingimustega väikelaenud
 Erinevad laenutingimused sõltuvalt laenu otstarbest

Autolaen
 Autolaen ja autoliising
 Strateegiline koostöö auto24.ee-ga Eestis

Hoiused
 Koostöö hoiuste vahendusplatvormiga Raisin
 Tähtajaliste hoiuste kaasamine 5 EL riigis

28%

42%

30%

PL

12
2017

239

EE

12
2018

273

96
Raisin

06
2019



30.06.2019 Töötajate
arv

Kontorite
arv

Aktiivsed
lepingud

(‘000)

Aktiivsete
lepingu-

partnerite
arv

Neto
laenu-

portfell
EURm

Grupp kokku 195 7 480 1 612 276

Eesti 87 1 71 206 120

Läti 25 1 132 170 49

Leedu 64 3 254 1 131 86

Poola 19 2 23 105 21

Meie koduturud on Baltikum ja Poola
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Ettevõtte tutvustus

350 000 aktiivset klienti ja 480 000 aktiivset lepingut



Efektiivne automatiseeritud ärimudel
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Eelised partneritele

 Partnerikeskne sektoripõhine lähenemine
 Partneri äriprotsessidega täielikult 

integreeritud finantseerimislahendus
 Kordusmüükide kasv ja kõrgem konversioon
 Täiendav tulu teenustasudest

Eelised partneritele ja klientidele

 Kiire ja automatiseeritud otsustusprotsess 
– krediidiotsuse aeg vähem kui 7 sekundit

 90% lepingutest sõlmitakse veebipõhiselt 
või kauplustes automaatselt

Eelised klientidele

 Paindlike tingimustega tooted, mis 
suurendavad klientide ostuvõimet

 Täisdigitaalne lahendus mugava 
veebipõhise identifitseerimise ja 
lepingu allkirjastamisega

Krediidi info

Sissetulekute andmed

Statistiline mudel Digitaalne allkiri

Leping

Sotsio-
demograafiline
info

Veebipõhine identifitseerimine

Partner

Online

Mobiil

POS

Inbank
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Me aitame 
koostööpartneritel rohkem 
müüa ja klientidel lihtsamini 
osta, tehes finantseerimise 
kättesaadavamaks

Distributsioon ja 
turundus

Tootearendus, 
äriprotsesside 

arendus, 
tehnoloogia

Intressiteeniv 
laenuportfell, 

omakapitali tootlus

Partnersuhete juhtimine

Kliendikäitumise mõistmine

Müügikeskus

Kättesaadavuse parendamine

Müügiprotsessi lihtsustamine

Krediidi võimaldamine

Kasumlik ärimudel

Riskijuhtimine

Finantseerimine ja kapitalijuhtimine

Inbanki ärimudel



Peamised finantsnäitajad
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Peamised kvartaalsed finantsnäitajad
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Uue müügi kasvu veab Poola
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Organisatsioon
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Priit Põldoja
Nõukogu esimees, asutaja

Jan Andresoo
Tegevjuht, asutaja

Liina Sadrak
Äriprotsessid

Piret Paulus
Äriarendus

Erkki Saarniit
Tootearendus

Ivar Kallast
Risk

195 töötajat
7 kontorit 4 riigis

Inbank Grupi juhtkond on 
keskendunud strateegiale, 
innovatsioonile, uutele 
turgudele laienemisele ning 
kapitalitootluse ja riskiisu 
eesmärkide täitmisele

Finantsjuhtimise, 
riskijuhtimise, tootearenduse 
ja tehnoloogia valdkondi 
juhitakse grupi tasemel

Müük ja distributsioon ning 
krediidiriski hindamine on 
riikide kohalike juhtkondade 
ülesandeks

Girts Ledins
Inbank Läti

Maciej Pieczkowski
Inbank Poola

Benas Pavlauskas
Inbank Leedu

Margus Kastein
Inbank Eesti

Marko Varik
Finants

GRUPI JUHTKOND

RIIKIDE JUHTKOND

Aet Toose
Tehnoloogia



Peamised edutegurid

Ettevõtte tutvustus

12

Kasumlik ja paindlik tarbijafinantseerimise ärimudel

 Suurepärane IT võimekus ning innovaatilised digitaalsed lahendused
 Suunatud strateegia ja kogenud, professionaalne meeskond

Edukad tulemused koos tugeva turupositsiooniga Baltikumis

 Suuruselt teine, 12% turuosaga tarbijafinantseerimise pakkuja Eestis
 Potentsiaal Poolas äri kasvatada ning laieneda ärimudeliga ka teistesse riikidesse

EL pangalitsents tagab jätkusuutliku finantseerimise

 Tugev rahvusvaheline investorbaas, mis toetab panga kasvu
 Võlakirjad noteeritud Nasdaq Balti börsil ning 2018 emiteeritud AT1 võlakirjad
 Osalus makseteenuste pakkujas Maksekeskus annab ligipääsu makseteenuste turule
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